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OPILASFIRMA KAKO

Opilasfirma  nimi  KidKo  tihendab
kdepdrast koolitarvete komplekti. Nime
valikul soovisime leida midagi, mis oleks
lithike, eestimaine, kergesti hddldatav ning
jadks hasti meelde.

MISSIOON

Opilasfirma KiKo sihiks ja eesmirgiks on
muuta kasvdi pisut meie endi kui dpilaste
igapdevast koolielu veidi lihtsamaks.
Koolitarvete komplekt just seda tlilesannet
taidabki, olles organiseeritud  ja
kompaktne.

OF KAKO KOOLITARVETE
KOMPLEKT

Toime turule toote, mis sisaldab erinevaid
igapdevaselt vajaminevaid koolitarbeid.
Pakume vineerist pistprisma kujulist
multifunktsionaalset koolitarvete
komplekti, mis sisaldab  erinevaid
igapdevaselt vajaminevaid kooli- ja
kontoritarbeid: joonlauda,
kirjutusvahendeid, akupanka ning
matemaatikas ja flilisikas sagedamini
vajaminevaid valemeid. Komplekt on
peale multifunktsionaalsuse ka kompaktne,
sisaldades  mitmeid  viikseid, kuid
kasulikke lisasid. Voimalus votta joonlaud
komplektist vélja annab juurde ruumi,
mida kasutame dra kirjutusvahendite
paigutamiseks, toote siidamikus asuv
akupank ei ole kiill kdige vdimsam, aga
aitab ideaalselt koolipdeva lopuni telefoni
lactuna hoida. Lisaks teevad komplekti
kiilgedel asuvad valemid iga Opilase
vésitava paeva kasvoi veidi kergemaks.
Komplekti arenduse perioodil pakume aga
miitigiks tootest lihte osa - 20 cm pikkust
geomeetria kujunditega
joonlauda, millele on voimalik tellida ka
personaalne tekst.

vineerist

FINANTSTULEMUSTE
LUHIKOKKUVOTE

Kiive: 425€

Kasum: 158.73€

Kokku tooteid miitidud: 84tk
Nendest eritellimused: 28tk
Nendest e-poe miiiik: 8tk
Nendest laada miiiik: 48tk

ULDHINNANG KAKO
TEGEVUSELE

Teekond algideest fiilisilise tooteni on
olnud kiill pikk ja konarlik, aga mis koige



tdhtsam, pidevas liitkumises ning tohutult
opetlik. Ettevaatlikult alustamine andis
meile koigile voimaluse Oppida enne
16pptoote  valmimist kasutama midagi
tdiesti uut - laserldoikusmasinat ning Adobe
[lustrator programmi. Labi jérjekindla
turundust6d oleme lithikese perioodiga
miitnud KidKo  joonlaudu  maérksa

rohkematele klientidele kui loota
oskasime.
SIHTGRUPP

Nii K@Ko joonlaud kui ka koolitarvete
komplekt on mdeldud absoluutselt kdigile,
kes oma igapdevaelus voi to0s kasutavad
erinevaid  kontoritarbeid. = Komplekti
hetkene kujundus on tdnu matemaatika ja
fiitisika valemitele koige sobilikum just
pohikooli 10pu- voi glimnaasiumiastme
noortele. Asjaolu, et meie toode on aga
niivord arenemisvoimeline, néitab seda, et
tulevikus on vdimalik KédKo komplekti
kujundada ja mugavdada igaiihe soovide ja
vajaduste  pohjal  erinevalt.  Kdige
nooremate kasutajate puhul on voimalik
akupank asendada nditeks vildikate voi
vérvipliiatsitega, valemite asemel saaks
kiiljele paigutada hoopis mendelejevi
tabeli ja nii edasi, voimalusi on ldpmatult.

LIIKMESKOND

Finantsjuht - Ott Rasmus Grigorenko
Ott tagab meie firma kaine mdtlemise.
Tédnu temale sdilib meie toote arendus
arukuse piirides ja ei ldhe liiga keeruliseks.
Téahtsaim tilesanne on tal hoida silm peal
meie rahaasjadel - millise summa saame
panustada tootearendusse ja palju peame
jiatma tootmiseks. Ott hoiab alati tuju ja
suunurgad tileval isegi koige
keerulisematel aegadel.

Turundusjuht - Margret Karm

Meie tiimi naiseliku poole iiks esindaja on
ilimalt tookas Margret. Tema hoolitseb
firma pildis plisimise ning
kommunikatsiooni eest. Margret on juba
varajasest tegelenud
tantsimisega. Tanu sellele suudab ta
laheneda meie toodete arendamisele ja
reklaamimisele vdga kunstiliselt, nditeks
oli tema iilesandeks kujundada laatadel
Opilasfirma KidKo miiiigikoha seinad. Hea
suhtlusoskus on kasuks koostddpartnerite
otsingul ning nendega lihenduse hoidmisel.
Margretile meeldib sonu ritta seada,
mistottu  sobib ta hidsti firma meile
kirjutama. Kindla iseloomu ja sihiga
tiidruk, kes viib iga alustatu ka 16puni.

noorusest

Tootearendaja - Lisandra Sommerman
Lisandra on parim ndide tootearendajast,
pdevast-pdeva genereerib uusi ideid ja
vaatab  naiseliku pilguga
praeguseid lahendusi. Lisandra pole ainult
firmas visioonikas, vaid ka kdiges muus on
tal kindel pilt ja nidgemus, kuidas asjad
olema peavad. Tema terav silm mérkab ka
koige pisemaid inimlikke vigu, millele
tdhelepanu poOorata, et toodete ning
tootmise juures sdiliks koik kvaliteetne ja
areneks veelgi paremaks.

kriitilise



Firmajuht - Ralf Lamp

Ralf on meie tiimi pea, kes kalkuleerib
hoolikalt 1dbi iga véiksemagi otsuse. Ta
armastab tootada 00siti, sest siis tulevad
parimad ideed ning just tema on meie
tootejooniste autoriks. Ralfil pole kombeks
alla anda ning ta teab tdpselt kuidas
kaaslaste tuju iileval hoida. Teda
iseloomustab  visadus ja  lakkamatu
enesekindlus.

Foto 2. Vasakult paremale Rocca Al Mare
laadal: Ralf Lamp, Margret Karm,
Lisandra ~ Sommerman, Ott  Rasmus
Grigorenko

TOODETEST JA TOOTMISEST

Tapsemalt on meil kogu tegevusaja
jooksul tulnud vilja kaks toodet. Uks on
veel arendamisel, aga teine juba
miiiigikdlbulik. Ré4gime neist ka 1dhemalt.

Kiiko joonlaud

Geomeetriliste  kujundite Sabloonidega
joonlaud (Foto 4). Toode on valmistatud
vineerplaadist, millele kanname sobiva
kuju ja numbrid laserldikusmasina abil.
Laserldikur tagab toote tdpsuse ning
kvaliteedi. Masinast vélja tulles jatkub
vaid kasit6o. Koik joonlauad on meie enda
poolt késitsi lihvitud, see tagab ka koige
pisemate  detailide sdilimise. Toote
lakkimiseks kasutame naturaalsest
toorainest saunalakki, tdnu millele piisib

joonlaual mdnus puidu 16hn ja on ohutu ka
koige pisematele. Meie joonlaua eeliseks
on nii raha kui ka ruumi kokkuhoid. Tanu
ringi Sabloonile ja kolmnurga
kraadimérkidele on mingil mééral tdidetud
nii sirkli kui ka malli funktsioon, millest
tingituna saab kolme vahendi asemel
kanda kaasas vaid iiht.

KidKo kompaktne koolitarvete komplekt
Tegemist on pilistprisma kujulise vineerist
koolitarvete komplektiga (Foto 1), mis on
hea alternatiiv pinalile. Toote iiheks
kiiljeks on meie enda joonlaud, mis on
komplektist eemaldatav. Sama kiilje all on
igat kirjutusvahendit mahutav sahtel ning
toote slidamikus asetseb ka akupank.
Teisel kahel kiiljel on kdige sagedamini
vajaminevad matemaatika ja fliiisika
valemid. Meie koolitarvete komplekt on
1d0pmatuseni arendatav nii seest kui ka
viljast. Kiilgedele saab luua iga kliendi
soovil omamoodi teksti ja kujunduse ning
sisu on voOimalik tdita koigil just oma
vajaduste  pohiselt. Akupanga saab
tulevikus asendada néiteks juhtmevaba
laadija voi hoopis bluetooth kdlariga.

PEADPIDI TUNDMATUSSE

Juba 9. klassis oli Lisandral ja Margretil
kindel plaan glimnaasiumisse joudes
proovida kitt Opilasfirmade maailmas. 10.
klassi joudes haarasime kampa ka kaks uut
klassivenda, kellel oli samuti huvi
proovida kitt ettevotlusmaailmas. Niisiis,
meeskond koos, tuli vilja moelda, mida
tildse toota. Peale mitut ajuriinnakut ei
olnud ikka iihtegi péris ideed. Kuni iihel
paeval peale kooli kurtis Margreti dde, et
oli eelmisel ohtul joonlaua pinalist vélja
votnud ilma tagasi panemata ning niilid
pidi matemaatika tunnis kontrollt66 ilma
joonlauata tehtud saama. Tekkis mote



panna kokku selline puidust kaasaskantav
taskunoa pdhimdttel toimiv kirjatarvete
komplekt, kus igal asjal on oma kindel
koht. Usna kiiresti jdudis kohale, et
kellelgi meist vajaminevaid oskusi ei ole.
Aga tuttavad, kes juhendada oskasid olid
ning ideed me maha ei laitnud. Siiski
moistsime, et alustada tuleb wveidi
ettevaatlikumalt ning litkkuma peab samm
sammu haaval.

MINEVIK

Suundusime 2021. aasta oktoobri alguses
JA Alumni Estonia Hakkatonile, kus
valmis firma logo ja kdige algelisem papist
prototiitip. Hakkatonil puutusime kokku
oma ala spetsalistidega, kes aitasid meil
oma ideest veelgi selgema pildi luua.
Hakkotonile tulnud spetsialistide abiga
koostasime ka oma esialgse eelarve. Saime
mentoritelt palju positiivset tagasisidet,
mis tekitas indu, et alustada tdie hooga
Opilasfirma projektiga. Peale programmi
labimist leidsid aset ka esimesed firma
koosolekud, mis toimusid meie kdigi
kiirete  elutempode  tottu
vahendusel. Siis sai kokku lepitud ning
1abi arutatud iihtne idee ja eesmérk. Toote
kujundust aitasid tdiendada ka meie enda
Opetajad, nimelt K&dKo koolitarvete
komplekti kaks kiilge on kaetud
matemaatika ja  fiilisika valemitega.
Kéisime koolis oma ainedpetajatelt nou
kiisimas, et kirja saaks just kdige
olulisemad ja vajaminevamad valemid.

interneti

VASTUVOOLU UJUMINE
EESMARGINI

Kuna meie eesmirk Opilasfirmat luues oli
olla innovaatiline, joudsime 16puks ideeni,
mille teostamiseks ei olnud meil ei
teadmisi, oskusi ega ressursse. See-eest ei
lasknud me hirmudel end heidutada.

Otsustasime erineda teistest
Opilasfirmadest ja liikuda hoopis teist teed
pidi ehk mitte kasutada &dra monda
varasemat oskust vOi teadmist, vaid
sukelduda téiesti uude maailma - dppida
dra laserldikusmasina kasutamine ning
jooniste koostamine.

TEADMISED JA OSKUSED

Alustasime tdiesti nullist, tidpsemalt ei
teadnud me isegi millist materjali
peaksime tootmisel kasutama. Peale pikki
arutelusid nii omavahel kui ka Lisandra
isaga, kes tootab igapdevaselt
ehitusmaterjalidega, tdmbasime justkui
tikku ja otsustasime vineeri kasuks. Enne
otsuse langetamist kéisid mottest 1dbi ka
nditeks parkettporanda jadgid ning metall.
Vineeri to6tlemise, kasutamise ja hinnaga
polnud keegi meist varem kokku
puutunud. Nagu eelpool  mainitud
hakkasime tootlema vineeri
laserldikusmasinaga, mida meie kohalik
Haapsalu Kutsehariduskeskus (HKHK)
meile vOimaldas. Suure entusiasmiga
kohapeale minnes ilmnes aga jdrgmine
ootamatus, sest moistsime, et inseneerimist
vajavat joonist me endale viikese eelarve
tottu sisse osta ei saa. Alustasime
juhendaja abiga algtddedest, Oppisime
samm-sammult programmi kasutamist
ning esimese asjana tegime koik endale
laserldikuriga votmehoidjad. Pérast
esimest pdeva Oppimist langes moraal,
kuna iilesanne koostada meie tootele
iseseisvalt joonis tundus pea vdimatu.
Seejérel ulatas oma abikde meile Margreti
ema, kes Opetas ning juhendas Margreti
koigi esimeste  algeliste  jooniste
koostamisel. See oli firma jaoks juba véga
suur samm ning vaikselt hakkas tekkima
lootus, et meie idee teostus polegi nii
vOoimatu kui siiamaani tunduma oli



hakanud. HKHK’s veetsime me t66 kdigus
viga kaua aega, oktoobri, novembri ning
detsembri paiku keskmiselt kuus tundi
nidalas. Selle aja jooksul omandasime me
tohutult palju uusi oskusi ja teadmisi. Nii
masina programmi kasutamise, jooniste
viimistlemise kui ka joonlaudade tootmise
ja lihvimise kohta. Niiiidseks olime aga
arenenud juba nii kaugele, et ka Margreti
ema Opetused olid jooniste edasi
kujundamiseks liiga vdikesed. Jargmiseks
poordusime Ralfi tddi poole, kes Opetas
keerulisemaid punkte Adobe Illustatori
programmis. Ralf  hakkas  peagi
inseneerima  pohilist  konstruktsiooni
paristootele, et mdista, kas selline lahendus
toimib ka périselus, fliisiliselt voi paistab
nii vaid paberi peal, joonistel.

MAGAVALE KASSILE HIIR
SUHU EI JOOKSE

Paralleelselt piristoote joonisega valmis
meie korvaltoote ehk joonlaua joonis,
seega saime hakata neid esmalt tootma
ning seejirel ka juba miilima, et koguda
kapitali  pédristoote  ehk  kirjatarvete
komplekti arenduseks. Saabunud oli
detsember, mille jooksul teenisime 140
eurot  (Joonis 1). Raha  kulus
tootearendusele, juba jaanuari 10pus tuli
masinast vélja esimene vineerist prototiiip,
see oli suur ldbimurre ning andis juurde
enesekindlust, et koik, mida oleme ette
kujutanud voibki teoks saada. Muidugi
olid joonisel mitmed pisivead ja paraku
aega nappis, seega tuli Ralfil unetundide
arvelt teha tdienduste ning parandustega
uued joonised. Pdrast mitmeid katsetusi
olid 10puks valminud joonised (Foto 3),
mis tootasid tdpselt meie ettekujutuse jargi.
Aeg oli sealmaal, et panna toode fiitisiliselt
kokku ning viimistleda miitigikolblikuks.

9
Babbeama
Rebem Qutm fa X

Foto 3. Koige detailsemad loppjoonised

MOTIVATSIOONIALLIKAD

Esimese motivatsioonilaengu saime juba
Hakkatonilt, kus kuulsime palju kiidusdonu
tunnustust oma idee kohta. Koolis enda
motet tutvustades olid ka matemaatika ja
fiilisika Opetajad védga vaimustuses. 18.12
Haapsalu Kaubamajas toimunud laadal
oli tullatavalt suur miiiik, mis motiveeris
meid veel rohkem pingutama. Enne
Tallinna MEKA laata tuli palju
ootamatusi. Naiteks el votnud
laserldikusmasina programm aegajalt meie
jooniseid enam vastu vOi muutis need
ebatdpseks, lihe korra tegime ka terve
plaadidie praake joonlaudu, sest olime
vineeri valepidi masinasse paigutanud.
Selleks ~ hetkeks  oli  motivatsioon
korralikult langenud ja usk endasse
kadumas. Laadalt saime aga védga head
tagasisidet, nditeks lubasid  paar
huvitundjat juba laadal prototiiiipi néhes,
et kui kirjatarvete komplekti périselt
valmis teeme, siis kavatsevad nemad selle
endale kindlasti soetada, koigi entusiasm
hakkas taas tirkama. Peale 12.02 toimunud
Rocca Al Mare laata saime suure iillatuse



osaliseks, sest olime laadalt pédlvinud
auhinna parima miiiigitoo eest. Veel
motivatsiooni lisas koolitarvete komplekti
toimivate 10ppjooniste valmimine.

EELISE KADUMINE

Peale neljandat prototiitipi  teadsime
tapselt, milline saab olema meie toote
10ppvédlimus. Siiamaani olime teeninud
joonlaudade miitligiga kasumit ténu sellele,
et tootsime neid iseseisvalt ning masinaga,
mille kasutuse eest meilt raha ei kiisitud.
Niitid selgus, et laserldikusmasin Haapsalu
Kutsehariduskeskuses ei ole vodimeline
lugema uute jooniste valemeid ja olime
sunnitud otsima koostdopartneriks firma,
kes kasutab vOimsamat todstusmasinat.
Jaime ilma oma suurimast eelisest, milleks
oli vdimalus toota peaaegu tasuta ehk
sitani oli ainsaks kuluks firmale vaid
materjali ost. Pidime otsima endale
ettevotte, kes oleks vOimeline tiitma meie
soovi moistliku hinna eest.

KOMMUNIKATSIOON JA

TURUNDUS

HKHK Hakolas oli olemas meile vajalik
laserldikusmasin koos vajamineva Adobe
[lustratori programmiga. Kuid toodet
edasi arendades tekkis vajadus
toostuslikuks laserldikuriks. Selleks saatis
Margret laiali meilid kuuele erinevale
ettevottele, et leida koostdodpartnerit,
kellelt tellida toote osad, mida hiljem
késitsi ise kokku panna. Leidsime firma,
kes oli hea meelega ndus meie tellimust
vastu vOtma, kuid kahjuks oli Tallinnas
asuva Woody Art Stuudio hinnapakkumine
siiski meie véikese ettevotte rahakoti jaoks
liiga suur, olime sunnitud jitkama
otsinguid. 12.02.22 toimunud Rocca Al
Mare laadal, teiste laserldikusmasinat
kasutavatae Opilasfirmadega suheldes sai

Ralf Janne Maali kontakti, infoga, et just
tal on olemas meile vajaminev masin ning
programm. Margret kirjutas ka talle ning
uus hinnapakkumine oli OF KiKole juba
palju taskukohasem. Lisaks sotsiaalmeedia
voimalustele ja meiliturundusele kéisime
me ka Haapsalu Pdhikoolile enda toodet
kohapeal tutvustamas. Alati kui kdimas
olid erinevad Opilasfirmade vdistlused,
kajastas Margret KdKo tegevust nii firma
avalikul facebook’i lehel kui ka erinevates
soprade, sugulaste, Opetajate ja huviringide
gruppides. Instagrammis pildil olek oli
tagatud Lisandra poolt, kes jagas seal nii
postituste kui ka story’dena firma tegevust.
Naiteks kui olime tootmas uusi joonlaudu,
valmistusime laatadeks vOi osalesime
monel voistlusel. Kui algselt tulid enamus
joonlaudade tellimusi peretuttavatelt voi
laatadel ostlejatelt, siis peale firma
tegevuse jagamist kohalikus Haapsalu &
Ladnemaa facebook’i grupis hakkas suure
iillatusena tulema tellimusi ka
vohivoorastelt. Meie firma jaoks on
tohutult tdhtsal kohal suhtlus klientidega,
oleme alati huvitatud inimeste arvamustest
ning uutest pakkumistest. Laatadel olid
miitigiks kiill ainult joonlauad, kuid kaasas
olid alati ka Idpptoote joonised, et
tutvustada klientidele, kuhu jouda soovime
ja kuulda 14bi tootetutvustuse nende
arvamust. Nagu alati, leidus ka inimesi,
kes pidasid meie ideed kasutuks ning
absurdseks, viites, et valemid peavad
oOpilastel niikuinii peas olema ja telefoni
pole vaja koolis kaasas kanda. Siiski
trumpas positiivne tagasiside negatiivse
ilekaalukalt iile ning laatadel inimestele
kirjatarvete komplekti jooniseid
tutvustades soovite meile silmapaistva idee
ja poneva lahenduse teostuseks palju edu.



KONKURENTS

Konkurentideta ei saa pea kunagi. Kui just
jalgratast hakka, siis on
ettevotet alustades igal alal juba keegi ees
toimetamas. Samal tegutsejad
sunnivad moétlema, kuidas erineda, teha
midagi teisiti ja paista silma. Meie
kirjatarvete komplektile alternatiivseks
tooteks on pinalid seega peame enda
pohilisteks  konkurentideks koiki teisi

pinalite tootjaid. Meid aga eristab neist

leiutama ei

suunal

toote kompaktsus, organiseeritus, kliendi
mugavuse tagamine  ning

silmapaistev

muidugi
disain. Muidugi
konkureerivad meiega ka iilejdénud vineeri
ning laserldikusmasinat kasutavad
Opilasfirmad. Joonlaudu tootvaid firmasid
on palju, aga meie unikaalsuse tagavad just
geomeetrilised Sabloonid.

MAJANDUSTEGEVUSE
ANALUUS
Alates  hetkest, kui joonlaud sai

viimistletud miitigikdlbulikuks, oleme seda
suure entusiasmiga miilinud koikidel
kdidud laatadel. 09.01 toimunud Ulemiste
laadal saime ka oma esimesed joonlaudade
eritellimused, tegime need Haapsalus
valmis ning saatsime pakiga kliendile.
Laatade @ edu  tagas meile hea
suhtlemisoskus, mida tdestas ka Rocca Al
Mare laadalt parima
miiligitehnika auhind. Peale Margreti ja
Lisandra

vOidetud

sotsiaalmeedia postitust, kus

et niilidsest toodame soovi
korral ka personaliseeritud joonlaudu, said
nimelised eritellimused vaga populaarseks.
Enamus joonlaudu on tellitud messengeri
suhtluse kaudu, aga lisaks sellele oleme
miiinud 8 joonlauda ka I&bi JA Eesti
Opilasfirmade e-poe. Miiiik on olnud

mainisime,

piisav, et hoida meie péris toote areng

rahastatud. Joonlaud on olnud kasumi
seisukohalt miiiigiks vdga hea toode. Sest
ithe joonlaua tootmine ldheb meile
maksma 0.52 €, aga ise miilime toodet
5€’ga, mis teeb kasumimarginaali 966%
ehk suudame véirindada materjali ligi 10

korda ning seejuures seda edukalt
klientidele miitia.
Miiiigitulu (EUR)
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Joonis. 1 Miitigitulu kuude loikes

BILANSS
11.04.2022 seisuga
Aktiva Eurodes | Passiva | Eurodes
Raha 233,73 | Volad | 0,00
Materjal | 0,00 Aktsia- | 80,00
ja varud kapital
Pohivara | 0,00 Kasum | 153,73
Kokku 238,73 | Kokku | 238,73
KASUMIARUANNE
06.10.2022-11.04.2022
Tulud 425,00€
Tootmiskulud 213,02€
Muud kulud 42.44€
Kulud kokku 266,27€
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OLEVIK

Lopuks oleme valmis saanud todtavad
joonised, mis on aga véga keerukad, sest
iga nanomeetri viga laserldikurit kasutades
tdhendab meile seda, et toode tuleb
defektiga ja on kasutuskdlbmatu. Selle
vialtimiseks suhtleb Margret tihedalt leitud
ettevottega, et paika panna ning selgeks
radkida iga viimne kui detail. Samal ajal
kui kdivad veel kidrmed viimistlused
koolitarvete komplekti joonistes, toimib ka
turundus suurepidraselt ehk joonlaudade
tellimine seisma pole jddnud ning nende
pideva tootmise kdorvalt saame oma
klientidele niidata seda, milleni périselt
jouda soovime. Haapsalu Pohikoolile on
KéKo joonlaud juba esitletud. Jargmiseks
turundusplaaniks on kiilastada Margreti ja
Lisandra esimest 10petatud kooli ehk
Haapsalu Linna Algkooli, et tutvustada ka
seal KidKo tooteid. Idee on koolile
pakkuda nende logoga nimelisi joonlaudu.
Mis voivad olla meeneks nditeks esimesse
klassi tulevatele Opilastele, l1opetajatele voi
hoopis oliimpiaadide vditjatele.

Foto 4. KdKo
joonlaud. Mari-Heleen Kurikka

multifunktsionaalne

APARDUSED

Kuna tahtsime ise kdigega hakkama saada
ja viltisime abi palumist, valisid poisid ise
laki. Esimesed joonlauad lakkisime

sellega, kuid tulemus oli ebaiihtlane ja
kleepuv. Nii ei saanud jitkata ja
otsustasime abi paluda. Lisandra kiisis
ndu oma isalt ja niiid on meie tooted
hoopis dlitatud. Oli tagab palju ilusama
tulemuse ning on ka lapsesdbralik. Valitud
0li on naturaalne. Meie jargmiseks suureks
katsumuseks oli  jooniste tegemine,
joonlaua jooniste tegemisel juhendas meid
Margreti  ema.  Jirgnevate  jooniste
tegemisel Opetas meid Ralfi tadi, tdnu kelle
abile ja ndule dppis Ralf jooniseid ka ise
tegema. To0 kéigus oli vdimalik Ralfil
vaadata ja Oppida ning edasised
parandused tegigi just tema. Sellega ei
16ppenud meie katsumused, kuna joonisel
oli viga palju viikseid detaile. Niiiid tuli
leida keegi, kellel oleks laserldikusmasin
ja suudaks toodet mdistliku hinna eest
valmistada. Samuti ei soovinud me toote
kvaliteedis jdreleandmisi teha, seega oli
tootja leidmine veelgi keerulisem.

MEESKONNA
ENESEANALUUS

Margret - Viin alati kdik tegevused
16puni, mis ette votan ning kui pdhikoolis
tuli idee teha 10. klassis Opilasfirmat, siis
el saanud ma gliimnaasiumisse joudes seda
voimalust mingil juhul kasutamata jéatta.
Miski on mulle ettevotlusmaailma juures
juba pikka aega huvi pakkunud ja
Opilasfirma programmi libides sain
vastused pea kodigile oma kiisimustele ja
motetele firma  asutamise, ettevotte
toojaotuse, tootearenduse ning
turundusvdimaluste kohta. OF KiKo
turundusjuhina  oli minu iilesandeks
turundus ja kommunikatsioon. Inimestega
on mulle alati suhelda meeldinud, aga selle
aasta jooksul Oppisin ma kordades
paremini meile koostama, telefoni teel
koostoopartneritega infot vahetama ja ka



ndost ndkku voorastele meie ideed lahti
seletama. MOaistsin, et suhtlemisoskus on
iga eduka ja kaugele joudnud ettevotmise
alus, sest koik toimub 1ibi kontaktide ja
teiste inimeste. Kogunes tohutult suur uute
teadmiste  pagas, nditeks  kohaliku
kirjatarvete poe Tackiga suheldes sain
teada, kuidas kéib poodides uue kauba
miuiigile votmine, Adobe Illustratoris
oppisin koostama algelisi jooniseid ja
HKHK’s kasutama laserldikusmasinat ning
laatadel kogusin nippe hea miiiigistrateegia
kohta, kuidas meelitada kliendid just enda
toodet wuudistama. Lisaks arenes ka
ajaplaneerimisoskus, mis oli tdnu paljudele
huviringidele juba enne vordlemisi hea,
aga kuna Opilasfirmaga tegelemine osutus
kordades ajakulukamaks kui oodata
oskasin, siis tuli ka seda oskust veel
lihvida. Samuti tugevnes meeskonnat6o
oskus, silamaani olin olnud pigem see
inimene, kes lahkhelide véiltimiseks
eelistab asju iiksi ette votta, nagu naiteks 8.
klassis loovtddga, aga Opilasfirma puhul
see voOimalik ei olnud ja niilid, peale
programmi ldbimist tunnen, et mulle
meeldib viga meeskonnas todtada.

Lisandra - Programmi alustades polnud
mul aimugi, mida firma loomine endast
kujutab. Ettevotlusmaailm oli minu jaoks
uus ja voOOras. Teadsin, et tahan ka
tulevikus ettevotlusega tegeleda, kuid
teadmatus hirmutas mind. Niitidseks ei
hirmuta ettevotlusmaailm mind enam, tean
kuidas tdita enda rolli meeskonnas nii et
ettevote toimiks ja litkmete tegevus sujuks.
Firmat alustades teadsin puiduldikurist ja
Olitamisest vdga vidhe. Koik vottis véga
kaua aega ning tulemus polnud just parim.
Niitidseks  olen  Oppinud  kasutama
puiduldikurit ja olitama tooteid kiiremini
ning tShusamalt. Minu suur Oppimiskoht

on olnud meeskonnatéd, olen alati
armastanud iiksi tootamist, kuna siis saan
loota vaid endale. Aga niilidseks olen
Oppinud tundma rithmat6o eeliseid. Oskan
vadrtustada toojaotust, teineteise tuge ning
tiksteise motiveerimist. Samuti méngib
suurt rolli meeskonnas usaldus ja teineteise
moistmine, rithmatoo ei oleks i1lma selleta
kuidagi voimalik. Tuleb osata teisi kuulata
ja ndha asju ldbi teise pilgu. Koik tugineb
siiski meeskonnal ning ka probleeme tuleb
lahendada iiheskoos. Olen véga ténulik, et
sain osaleda Opilasfirma programmis just
sellise  tiimiga ja Oppida tundma
ettevotlusmaailma, kuhu tahan tulevikus
edasi litkuda.

Ralf - Selle projekti jooksul olen &ppinud
ennast rohkem tundma. Olen alati teadnud,
et ettevotlus on minu teema, aga ei
teadnud, kuidas alustada. Selle aasta
jooksul Oppisin kasutama programme,
milles polnud kuulnudki. Ning niitid
suudan ka pédris keerukaid {ilesandeid
lahendada ilma probleemideta, niiteks
mone uue toote inseneerimine. Minu jaoks
mingis suurt rolli see, et olin firmajuht.
Sain pariselt tunda seda, kuidas on firmat
juhtida. Pidin langetama keerulisi otsuseid,
pidades teistega ndu. Meeskonnavaimu
iileval hoidmine oli alguses kiill suur
katsumus, kuid mida rohkem Oppisin
tundma meie tiimi seda kergemaks muutus
koigi motiveerimine. Usun et oskaksin
juhtida niitid iikskdik millist meeskonda
eduka tulemuseni. Esialgu oli hirmutav ka
see ,et tuli hakata vOotma riske, et jouda
eduni ja nigin ldhedalt mida tdhendab
viljend “kes ei riski see shampust ei joo”.
Olen vidga Onnelik, et otsustasin selle
projektiga kaasa minna ja jdtkan kindlasti
ettevotlusmaailmas.
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Ott - Minu jaoks oli Opilasfirma tegemine
viga kogemusterikas ja Opetlik. Kui enne
programmi el teadnud ma
raamatupidamisest peaaegu midagi, siis
niitid saan sellega hasti hakkama ja tunnen
ennast rahaga toimetamisel enesekindlalt.
Kédies Hakolas tootmas joonlaudu olen
oppinud
kasutama ning oskan ka koige lihtsamaid
vineerist esemeid toota. Tédnu laatadele
olen dppinud ka palju paremini inimestega
suhtlema ning tunnen end vodrastega

laserldikusmasinat oigesti

radkides palju vabamalt kui enne. Arenesin
aasta jooksul palju ka meeskonnatdos.
Sain aru, et oluline on usaldus ning teiste
kuulamine kui ka eneseviljendus. Minu
isiklik eesmérk oli areneda inimesena
Opilasfirma kidigus ja ma iitleks, et see
eesmdrk on tditunud. Olen véga onnelik, et
mul oli vdimalus teha Opilasfirmat nii
toredate inimestega ja selle kdigus veel nii
palju oppida.

TULEVIK

Kbdigile on andnud kogu programm kiill
suhteliselt erinevat laadi kogemuse, aga
ettevotlusmaailma ilu ja valu saime tunda
koik. Meie visioon on  sarnaselt
Opilasfirma tootele luua tulevikus midagi
teistest erinevat ehk tulla turule millegi
innovaatilise ning uudsega. Seejuures aga
muuta ka maailma paremaks paigaks,
hoides alles jddnud véheseid ressursse.
Tinu oma Opilasfirmale oleme koik
protsessi juba korra 1dbi teinud ja ettevotte
loomise maitse suhu saanud. Eesmirk on
2022. aasta augusti I6puni veel voimalikult
palju tooteid miilia ning turundada. Oleme
komplekti  ja arendusele
panustanud suures koguses energiat ning
aega, seetdttu on endal ka pdnev teada, kui
paljudele meie tooted périselt huvi
pakuvad ning kui kaugele suudame

jooniste

tootmise ja miiligiga jouda. Konkreetselt
Opilasfirma K#Ko, firmana, peale suve
16ppu kiill ei jdtka, see-eest on igaiihel
meist tulevikuks omad plaanid
ettevotlusmaailmas olemas. Opilasfirma
programmi ldbimine Opetas meid koiki
tootama nii, et ka rasketel, kiiretel ja
keerulistel aegadel jddb  meeskond
meeskonnaks. Tuleb iiksteist toetada ja
usaldada, ainult nii on koik voimalik.
Maistsime, et koikidele probleemidele on
vOoimalik leida lahendus ning suhtlus
inimestega on selle kdige alus.
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Mentor - Taavi [lmjéarv

Juhendaja - Imbi Raudkivi

Fiitisika dpetaja - Kadri Mitt
Matemaatika dpetaja - Viire Hints
Mentor - Mari-Heleen Kurikka
Koostoopartnerid - Janne Maal, Woody
Art Stuudio

Noormentor - Hanna-Liisa Viitmaa
HKHK infotehnoloogija juht - Marek Seil
Kristi Karm, Maris Roos, Mall Vainola
ning kdik kliendid, jélgijad ja toetajad.
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